Medieninformation

Wirtschaftsmesse b2d: Messe kann mehr als
Standflache

BUSINESS TO DIALOG macht Unternehmen attraktive Ang  ebote

Gelsenkirchen / Braunschweig, 15. Februar 2012.

Moderne Messen bieten Ausstellern und Besuchern mehr als nur eine
Ansammlung von Werbestanden. Sie bieten ein umfassendes
Kommunikationskonzept und schaffen so ein spurbares Verkaufs- und
Prasentationserlebnis fur alle Sinne. Diesen Anspruch erhebt auch
Deutschlands grofite Wirtschaftsmesse fur den Mittelstand BUSINESS TO
DIALOG (b2d).

.Neben klassischen Messestanden von sechs bis 80 Quadratmetern zu
Festpreisen von 629,- EUR bis 3029,- EUR bieten wir auch zahlreiche
erganzende Darbietungsformen fir Unternehmen an®, erklart der
Standortmanager der b2d Ruhrgebiet Malte Theuerkauf. Es gebe die
Mdglichkeit, als Referent einen Vortrag im DialogDome zu halten oder als
Talkgast auf der Hauptbiihne Stellung zu wirtschaftlichen oder politischen
Themen zu beziehen. So kdnne man sich als Experte positionieren und die
Aufmerksamkeit erhéhen. Auch Imagefilme, PR-Kampagnen und andere
Erganzungsleistungen seien buchbar.

Besonders stolz sei man als Veranstalter aber, dass in diesem Jahr
erstmals ein Ausstellerempfang rund vier Wochen vor der eigentlichen b2d-
Messe stattfinde. ,Das ist gelebtes Netzwerk®, so Theuerkauf. Die b2d
wolle Unternehmen und Unternehmer branchenubergreifend
zusammenbringen. So séhe man sich mindestens zweimal und kénne erste
Kontakte vertiefen. Der Ausstellerempfang sei eine Mischung aus
Messecoaching, Premium-Event und Bildungsveranstaltung im schicken
Ambiente.

Auch wahrend der Messe wird abends Live-Musik und Erlebnis geboten.
Top-Referenten und gute Unterhaltung erleichterten die Business-Dialoge.
Messe sei eben Event und nicht bloRe Verkaufsveranstaltung.

Die b2d in der Schalker VELTINS-Arena findet bereits zum neunten Mal
statt — diesmal am 4. und 5. Juli. Erwartet werden rund 2.000
Fachbesucher aus Handel, Handwerk, Produktion, unternehmensnaher
Dienstleistung und Wirtschaftsverb&nden. Weitere Informationen gibt es
auch unter www.dialogmesse.de.
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Hintergrund:

b2d steht fiur BUSINESS TO DIALOG und die groRte regionale
Mittelstands-Messe im deutschsprachigen Raum. Das b2d-Konzept basiert
auf der personlichen Begegnung von Unternehmen, Unternehmern und
Entscheidern aus Wirtschaft, Verbanden, Kammern und Politik sowie auf
einem einzigartigen Branchenmix aus Industrie, Zulieferern, Handel,
Produktion, unternehmensnahen Dienstleistungen und Handwerk.
Regionale Vielfalt, kooperatives Netzwerk und engagierte Aussteller bilden
die Grundlage des erfolgreichen Wirtschaftsevents, das derzeit jahrlich an
zwolf Standorten in Deutschland stattfindet. Die b2d ist mehr als ein
gewohnliches Ausstellungskonzept — sie ist eine regionale,
branchenlbergreifende Mischung aus Messe, Wirtschaftstreff und
Kontaktbérse. Dieser Anspruch spiegelt sich auch in den hochkaratigen
Vortrags- und Rahmenprogrammen wider. Die b2d kooperiert mit
zahlreichen Stadten, Kreisen und Regionen sowie verschiedenen Akteuren
der regionalen und nationalen Wirtschaft. Als Partner des deutschen
Mittelstandes fordert die b2d Standorte, Unternehmen und wirtschaftliche
Leistungstrager.

Weitere Informationen und Termine unter www.dialogmesse.de.

Kontakt fir redaktionelle Rickfragen:

b2d-Medienagentur: Spreeforum International GmbH
Ansprechpartner: Falk Al-Omary

Tel. mobil: 0171 /2023223
medien@dialogmesse.de

Kontakt zur b2d Ruhrgebiet:

Malte Theuerkauf

b2d BUSINESS TO DIALOG Hofes e.K.
Seumannstr. 27

45326 Essen

Telefon: 0201 977689 - 10

Telefax: 0201 977689 - 20

eMail: malte.theuerkauf@dialogmesse.de
Web:  www.dialogmesse.de

Hinweis:
Dieser Artikel kann frei und ohne weitere Vergitung abgedruckt werden.

Ein Belegexemplar wird gerne entgegengenommen. Ggf. beiliegende Fotos
sind lizenzfrei verwendbar.
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